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В последние 10 лет европейские и американские компании продали 
значительное количество технологий российским заводам. В качестве примера можно 
указать на металлургические, водоочистные и многие другие. Технологии 
поставлялись «под ключ», включая расходные материалы, контролируемые 
поставщиком. Так, например, «компания» Walco-chem поставляет реагенты Walc 
8103, Walc 2495 и целый ряд других «номерных» химических компонентов. 
Специалисту понятно, что под номером скрывается смесь химических веществ. Но 
неспециалист не сможет определить, что это за смесь, и можно ли её заменить. 
Целью данного маркетингового хода является закрытие для потребителя 
возможности замены реагента на какой-либо аналог и привязки  потребителя к 
собственным расходным материалам. Эти сопутствующие материалы требуют 
постоянных расходов, которые подчас по цене выходят дороже, чем купленная 
технология. Здесь прослеживаются несколько моментов, резко взвинчивающих цену: 

- продажа реагентов (часто произведенных в третьих странах) через 
США и Европейские страны увеличивает его цену в разы; 
- наценки на know-how фирмы производителя часто составляют 
более 100% себестоимости; 
- растущий курс иностранной валюты. 

ООО «Аналитприбор» производит анализ «номерных» и 
«фирменных» импортных реагентов с дальнейшей заменой на 
отечественные. Это позволяет значительно экономить на стоимости 
расходных материалов.  

Самый простой пример: поставщик реагента завозит в Россию 10 тонн 50% 
раствора реагента ХХХ, значит, что из этого общего объема 5 тонн составляет 
простая вода. И за воду и за реагент импортер оплачивает услуги по доставке, 
таможенную пошлину, НДС. Кроме того, фирма-производитель часто закладывает 
далеко не нулевую стоимость воды в своем know-how. Во что же обходиться нам это 
водичка: стоимость воды по цене реактива, добавляем стоимость транспортировки, 
пошлины, НДС. Не дешевле ли использовать местную воду?      

Изготовление из российских компонентов может уменьшить цену в 2-4 раза. 
Изготовление из отечественных составляющих позволяет заказчику не платить за 
наполнители и значительно меньше платить за процесс изготовления. 
 Опасение некоторых производителей: «А не окажется ли качество российского 
реагента, как всегда, значительно хуже? Не повлияет ли это на технологический 
процесс?» - сразу развеем: молекулы химических соединений абсолютно идентичны 
между собой в любой стране мира.  
 Приведем характерный пример из фармакологии: любые разрекламированные 
импортные средства от простуды и гриппа – всего лишь различная упаковка обычного 
советского парацетамола. 
 

 

 


